
 
Programa de Estudios Modalidad Escolarizada 

 

(1) NOMBRE DE LA ASIGNATURA:            Derecho Mercantil 

 

 

(2) CICLO, AREA O MODULO:                                     (3) CLAVE: 
                                                      Tercer cuatrimestre                                             CP0314 
 

 

(4) OBJETIVO (S) GENERAL (ES) DE LA ASIGNATURA 
 

El alumno será capaz de determinar los aspectos que abarca el derecho mercantil y sus 
relaciones con otras leyes y disposiciones. 
 

 

(5) TEMAS Y SUBTEMAS: 
 

1.- INTRODUCCIÓN 
 

1.1 Concepto del derecho mercantil 
1.2 Fuentes del derecho mercantil 
1.3 Clasificación de los usos y costumbres mercantiles 

 
2.- LOS ACTOS DE COMERCIO 

 
     2.1 Definición  
     2.2 Requisitos para ser comerciante  
     2.3 Comerciante individual 
     2.4 Impedimentos para el ejercicio del comercio 
     2.5 Prohibiciones para el ejercicio del comercio 

     2.6 Obligaciones profesionales de cualquier comerciante 
     2.7 Auxiliares de los comerciantes 
 
3.- LA EMPRESA 

 
           3.1 Elementos de la empresa 
           3.2 Clases de empresas 
           3.3 Elementos protegibles de la empresa 

           3.3.1 El nombre comercial 
           3.3.2 El aviso comercial 
           3.3.3 Clases de avisos comerciales 
      3.4 La marca 
      3.5 La patente 
      3.6 El certificado de invención 
      3.7 Requisitos para que la invención sea patentada 
 
4.- LA SOCIEDAD MERCANTIL 

 
           4.1 Etapas para la constitución de una sociedad mercantil 
           4.2 Clasificación de las sociedades por su forma de exteriorización 
           4.3 Clasificación legal de sociedades mercantiles 
           4.4 Concepto de aportación social 
           4.5 Clases de aportación 



 
 

(5) TEMAS Y SUBTEMAS:      
 
      4.6 El capital social 
      4.7 La discusión de la sociedad 
      4.8 La sociedad anónima 

                 
      5.- OPERACIONES DE CRÉDITO 
 
           5.1 Clasificación doctrinal de las operaciones bancarias 
           5.2 Apertura de crédito 
 
      6.- CONTRATOS 
 
           6.1 Definición de contratos 
           6.2 Tipos de contratos 
                 6.2.1 Unilaterales y bilaterales 
                 6.2.2 Onerosos y gratuitos 
                 6.2.3 Conmutativos y aleatorios 
                 6.2.4 Nominados e innominados 
                 6.2.5 Principales y accesorios 
                 6.2.6 Consensuales y reales 
           6.3 Elementos de los contratos 
           6.4 Contratos civiles y mercantiles 
           6.5 Promesa de contratos 
           6.6 Contrato de compra venta 
 
      7.- LA INSTITUCIÓN DE QUIEBRA Y LA SUSPENSIÓN DE PAGOS  
   
           7.1 Generalidades 
           7.2 Efectos de la quiebra y la suspensión de pagos 
           7.3 Fin de la quiebra y de la suspensión de pagos 
           7.4 Rehabilitación 
           7.5 Quiebras y suspensiones de pagos especiales 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



(6) ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE : 
 
        BAJO LA CONDUCCIÓN DE DOCENTE 
 

- Exposición de temas por equipo 
            
        - Técnicas de comunicación de discusión y/o conclusión  
           - Debate 
           - Simposio 
             
        - Técnica de profundización de análisis y de síntesis 
           - Entrevista 
           - Foro 
           - Casos 
 
        - Títulos y operaciones de crédito, su naturaleza y características 
 
        - Elaboración de proyectos 
 
 
       DE MANERA INDEPENDIENTE 
 
        - Investigación bibliográfica   

 
        - Fichas bibliográficas     
           
        - Visitas a despachos de abogados 
           - Colegios de profesionistas 
           - Juzgados 
 
        - Observar y registrar 
           - Tipos de sociedades 
           - Contratos mercantiles 
                             

 

 (7)   MODALIDADES DE EVALUACIÓN DEL CURSO: 
  
 
      Dos exámenes parciales                                                             40 % 
 
      Investigaciones                                                                           10 % 
 
      Reportes                                                                                     10 % 
 
      Proyecto y solución de casos                                                     20 % 
 
      Examen final                                                                               20 % 
 
 
 

 


