
 

Programa de Estudios Modalidad Escolarizada 
 

 

(1) NOMBRE DE LA ASIGNATURA:                               DERECHO MERCANTIL I 
 

 

(2) CICLO, AREA O MUDULO:                                                           (3) CLAVE:  
                                                    TERCER CUATRIMESTRE                                      LDER0313 

 

(4) OBJETIVO (S) GENERAL (ES) DE LA ASIGNATURA: 
 
El estudiante identificará los elementos y fuentes del Derecho Mercantil, así como los sujetos, objeto y 
efectos de los actos de comercio. 

 

(5) TEMAS Y SUBTEMAS 

      1.- ACTIVIDADA ECONOMICA 
           1.1.       Concepto.- etapas del proceso económico.      
           1.2.       El comercio.- Reglamentación jurídica. 
     
      2.- DERECHO MERCANTIL. 
           2.1.       Concepto.- Relación del derecho mercantil con el civil. 
           2.2.       Sustantidad del derecho mercantil. 
           2.3.       Aspecto subjetivo y objetivo del derecho mercantil. 
           2.4.       Clasificación del derecho mercantil. 
 
      3.- FUENTES DEL DERECHO MERCANTIL.  
           3.1.       Jerarquización.- Ley mercantil. 
           3.2.       Jurisprudencia mercantil. 
           3.3.       Costumbre y uso mercantil. 
           3.4.       Doctrina mercantil. 
           3.5.       Legislación mercantil. 
 
      4.- ACTO JURIDICO MERCANTIL. 
           4.1.       Concepto y clasificación de los actos de comercio. 
           4.2.       Enumeración legal de los actos de comercio. 
           4.3.       Actos mixtos. 
  
      5.- COMERCIANTES.          
           5.1.       Sujetos de la relación mercantil.- personas físicas. 
           5.2.       Condiciones exigidas por la ley para ejercer el comercio.- capacidad.- ejercicio.- Profesión. 
           5.3.       Personas a quien se prohíbe ejercer el comercio.- Personas jurídicas. 
           5.4.       Contrato de sociedad.  



 

(5) TEMAS Y SUBTEMAS: 

      6.- CONTRATO DE SOCIEDAD MERCANTIL. 
           6.1.       Elementos del contrato de sociedad.- Voluntad de las partes. 
           6.2.       Objeto.- Materia de contrato. 
           6.3.       Fin de contrato de sociedad. 
           6.4.       Forma de requisitos del contrato. 
 
      7.- SOCIEDADES MERCANTILES. 
           7.1.       Sociedad de nombre colectivo. 
           7.2.       Sociedad de responsabilidad limitada. 
           7.3.       Sociedad en comandita simple. 
           7.4.       Sociedad anónima. 
           7.5.       Sociedad en comandita por acciones. 
           7.6.       Sociedad cooperativa. 
           7.7.       Sociedad mutualista. 
 
      8.- SOCIEDADES MERCANTILES. 
           8.1.       Concepto de mercancías. 
           8.2.       Fondo de comercio. 
           8.3.       Patentes.- Marcas.- Nombres y avisos comerciales. 
           8.4.       Dinero. 
 
   
 
  
 
 
  
 
 
 
 



 

 

 

 

(6) ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE: 
 
BAJO LA CONDUCCIÓN DEL DOCENTE 
 
-Técnicas de comunicación:  
     -De motivación 
          - Cuchicheo    

 
     -De información 
          - Corrillos  
          - Phillips 6-6 

   
    -De discusión y/o conclusión: 
          - Simposio  
          - Mesa Redonda      

 
    -De Análisis y síntesis 
          - Entrevista o consulta pública 
 
- Exposición de trabajos por equipo 

 
DE MANERA INDEPENDIENTE. 

 
-Investigación Bibliográfica 
 
-Investigación de campo 
-Despachos jurídicos, visitas a juzgados mercantiles 
 
-Investigación y preparación de trabajos en equipo  

 
-Lecturas de Comprensión 
 
-Elaboración de informes 
 
- Análisis y síntesis de temas 
 
- Redacción de contratos sociales 

 
 

 
 
 



 

 

(7) MODALIDADES DE EVALUACIÓN DEL CURSO: 
 
Dos exámenes parciales                                                          40% 
 

            Investigaciones                                                                        10% 
 

Informes                                                                                   10% 
 
Redacción de contratos                                                            10% 

 
Exposiciones                                                                            10%     

 
            Un examen final global                                                             20% 

 
                                                                                                 100% 

 


